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Dag van de verkoop 

                

 
Op de Dag van de verkoop gaan jullie een product of een dienst verkopen. Jullie gaan zelf bedenken 
welke producten of diensten jullie gaan verkopen, hoe je aan de spullen komt die je gaat verkopen, 
hoe je verkoopplaats er uitziet, wat de verkoopprijs is, enzovoort. 
Misschien heb je al een product of dienst in je hoofd zitten. Binnen Mens & Dienstverlenen zijn er tal 
van diensten en producten te bedenken. Maar zijn die ook apart genoeg en te verkopen?  
 
Deze lesbrief bestaat uit 4 activiteiten.  
In de eerste activiteit ga je bedenken welk product of welke dienst jullie gaan verkopen. Je oefent 
met het berekenen van prijzen. In de tweede activiteit maken jullie een tv-reclame. In de derde 
activiteit ontwerp je een display voor je product of dienst. In de vierde activiteit maak je een 
advertentie en organiseren jullie met de hele klas de dag van de verkoop.  
 
Wat kun je en wat weet je na deze lesbrief? 
 
• je weet hoe je een product of dienst kunt verzinnen; 
• je weet wat een doelgroep is; 
• je kunt bedenken welk product of welke dienst geschikt is voor de doelgroep; 
• je weet wat BTW betekent; 
• je kunt de BTW uitrekenen; 
• je weet hoe je de BTW bij een product er bij moet tellen; 
• je kunt de verkoopprijs inclusief en exclusief BTW berekenen; 
• je kunt de korting van een product berekenen; 
• je kunt een consumentenprijs berekenen; 
• je kunt een product of dienst inkopen; 
• je weet hoe je je product of dienst goed kunt presenteren; 
• je weet welke functie een tv-reclame heeft; 
• je kunt een tv-reclame maken; 
• je kent de functie van displays; 
• je kunt een display ontwerpen en maken; 
• je kunt een advertentie voor in de krant maken; 
• je weet wat een goede verkoopplek is; 
• je kunt een flyer maken; 
• je kunt een verkoopplek inrichten; 



 

 
3 

 

• je kunt de winst van de dag berekenen; 
• je kunt samen de Dag van de verkoop organiseren. 
 
Uit welke activiteiten bestaat de lesbrief? 
 
Activiteit Het product of de dienst 

Stap 1 Oriënteren Verzamel informatie over producten en diensten voor Mens & 
Dienstverlenen. 
Zoek informatie over de doelgroepen waarvoor je iets kunt bedenken. 
Zoek informatie over het berekenen van prijzen. 
Brainstorm over jouw product of dienst. 

Stap 2 Voorbereiden Bepaal welk product of welke dienst je wilt gaan verkopen. 
Oefen met berekenen van prijzen en kortingen. 

Stap 3 Uitvoeren Verzamel je product of dienst. 
Bereken de inkoopprijs en verkoopprijs. 

Stap 4 Reflecteren Presenteer je product of dienst. 
Bepaal met de klas hoe de producten en diensten op de Dag van de 
verkoop gepresenteerd worden. 

 
 

Activiteit De tv-reclame 

Stap 1 Oriënteren Verzamel informatie over tv-reclames. 
Zoek informatie over de doelgroepen waarvoor je de reclame wilt 
maken. 
Brainstorm over jouw tv-reclame. 

Stap 2 Voorbereiden Ontwerp de tv-reclame. 
Oefen met het schrijven van een script voor de tv-reclame. 

Stap 3 Uitvoeren Maak de tv-reclame. 
Stel de tv-reclame waar nodig bij. 

Stap 4 Reflecteren Presenteer de tv-reclame. 
Bepaal met de klas hoe jullie de tv-reclames verspreiden. 

 
 

Activiteit Een display maken 

Stap 1 Oriënteren Verzamel informatie over de functie van een display en soorten displays. 
Brainstorm over jouw display. 

Stap 2 Voorbereiden Bepaal voor welk product of dienst je het display maakt. 
Ontwerp het display. 

Stap 3 Uitvoeren Maak het display. 
Stel het display waar nodig bij. 

Stap 4 Reflecteren Presenteer het display. 
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Activiteit De Dag van de verkoop 

Stap 1 Oriënteren Bedenk hoe je de producten en diensten kunt presenteren. 
Onderzoek hoe je reclame voor een verkoopdag kunt maken. 
Brainstorm over de advertentie en flyer die jullie voor de Dag van de 
verkoop willen maken. 

Stap 2 Voorbereiden Ontwerp de advertentie en flyer. 
Oefen met verkoopgesprekken. 
Maak een takenoverzicht voor de Dag van de verkoop. 

Stap 3 Uitvoeren Stel de prijzen vast voor alle producten en diensten. 
Maak de advertentie en de flyer. 

Stap 4 Reflecteren Richt de verkoopplek in. 
Houd de Dag van de verkoop. 
Bereken de winst die jullie hebben gemaakt. 

 
Wat ga je doen?  
 
Welke activiteiten ga je doen? 
Schrijf in je eigen woorden op wat er in deze lesbrief moet worden gedaan: 

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________ 

 
Evalueren 
 
Helemaal aan het eind van de lesbrief kijk je terug naar wat je van de lesbrief hebt geleerd. Wat vind 
je zelf? En wat vindt je docent? 
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